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ВСТУП

Дуже багато з нас схильні до відомих стереотипів, наприклад,
що бізнес сьогодні можна розпочати тільки маючи значний
капітал, що зарегульованість підприємництва і податки в Україні
такі, що нема чого підприємцю�початківцю туди йти, що
контролюючі органи тільки і думають про те, як знищити
новонароджений бізнес. Ми не хочемо сказати, що у нашій
державі все дуже добре для започаткування власної справи. Але
виправдовувати своє небажання займатись підприємництвом
через все що завгодно, крім особисто себе схоже на постійні
скарги нездорової людини на погану погоду. 

Часто нам кажуть, що курси з підприємництва та бізнес�пла�
нування та одноразова допомога для безробітних, що запо�
чатковують власну справу, це зайві витрати бюджету, що у
тимчасово непрацюючих громадян немає жодного шансу розпочати
свій бізнес. Але життя доводить, що це не так. Якраз в цій книзі ми
хотіли показати, що цілком можливо людям, які колись були
безробітними, взяти власну долю у власні руки і змінити своє
життя на краще. Можливо, дехто з цих людей вагався, коли фахівці
центру зайнятості пропонували їм нелегкий шлях підприємництва.
Але, вони зважились на це, і тепер ніхто з них не жалкує, що він
зробив ці перші кроки. Більше того, вони вже досягли певного
успіху. Отже, це цілком можливо. Треба тільки цього забажати.
Тому корисними є якраз поради цих підприємців�початківців тим,
хто думає обрати цей шлях. 

Ми висловлюємо подяку Черкаській обласній службі
зайнятості, з якою ми співпрацюємо вже шість років. Ми вдячні
Хмельницькому обласному та Бердянському міському центрам
зайнятості за допомогу в організації семінарів з обміну досвідом
між організаціями, що займаються навчанням безробітних
підприємництву.

Також вдячні всім центрам зайнятості, які відгукнулися на
наш запит і надіслали історії про своїх підприємців. 

Особливу подяку ми висловлюємо Посольству США в
Україні, завдяки якому стало можливим випустити цю книгу.
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ВОХМЯНІНА
КАТЕРИНА ВІТАЛІЇВНА

Коли я стала безробітною, то вирішила піти вчитися і
відкрити власну справу. Раніше я працювала технологом
швейного виробництва, то ж розробила бізнес�план і
відкрила магазин білизни та текстильних товарів.

На етапі становлення дуже допомогла підтримка сім'ї.
Також велику роль відіграли поради досвідчених
бізнесменів.

Я звертаюся до всіх, хто вирішив розпочати свою справу:
“Головна умова успіху підприємця – бажання працювати, і
працювати чесно. І ще – віра у свої сили. У вас усе вийде!”

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон, ел. пошта

Красноперекопський міськ%
районний центр зайнятості

2003 рік

АР Крим, м. Красноперекопськ
ел. пошта: КЕТТ@Sivach.net
моб. тел. 8%050%651%76%88
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ЄРМІЛОВ
ЮРІЙ ВОЛОДИМИРОВИЧ

Я працював інженером�програмістом, начальником
торговельного відділу. Підприємство тимчасово припинило
фінансово�господарську діяльність, у зв'язку з чим постало
питання про звільнення.

Оскільки я закінчив вуз за фахом “комп'ютерна
інженерія” й мав великий досвід роботи в даній сфері, то
проблем з вибором бізнес�ідеї не виникло. Я вирішив
створити комп'ютерний сервісний центр. Для стартового
капіталу були задіяні одноразова допомога по безробіттю й
власний капітал.

Я раджу безробітним, які планують стати підприємцями,
таке: “Точно визначитися з бізнес�ідеєю, бути
цілеспрямованими й не боятися труднощів. І головне,
ставши підприємцем – працювати на перспективу,
розвивати свій бізнес”.

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, ел. пошта

Красноперекопський міськ%
районний центр зайнятості

2006 рік

АР Крим, м. Красноперекопськ
ел. пошта: Juri%e@ukr.net
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КУДРИЦЬКА
НАТАЛІЯ ВАЛЕРІЇВНА

КУДРИЦЬКИЙ
ЄВГЕН ПЕТРОВИЧ 

Наталія Валеріївна і Євген Петрович за фахом – юристи.
Спочатку займалися адвокатською діяльністю, а потім
вирішили створити сімейний бізнес.

З бізнес�ідеєю визначилися швидко – надання
юридичних послуг, адвокатська діяльність. Відкрили
висококваліфіковане юридичне агенство. Кошти на
створення бізнесу були надані центром зайнятості, також
використали власні збереження.

Їхні три найголовніші поради безробітним, які хочуть
відкрити власну справу:

1. Бути професіоналом у своїй справі.
2. Не боятися нових ідей.
3. Бути успішним.

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Ленінський районний центр
зайнятості

2004 рік

АР Крим, с. Леніно, Ленінський
район 
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АНІКЕЄВ
ВАДИМ ВОЛОДИМИРОВИЧ 

Анікеєв Вадим Володимирович до звернення до центру
зайнятості працював кухарем у ТОВ “Маяк”, ресторані
"Лихаім". Практикуючись кілька років у цьому виді
діяльності (необхідно відзначити, що це в нього добре
виходило), зрозумів, що це – справа не всього його життя.
Відчув приховані резерви, потенціал, котрий хотілося
реалізувати, бажання бути корисним у більш серйозній
справі... Почався пошук. Але для того, щоб знайти іншу
роботу й, у першу чергу, зрозуміти, що вибрати й куди себе
спрямувати, необхідно й час, і професійна консультація і
порада. Такі міркування привели Вадима Володимировича
до центру зайнятості.

На допомогу прийшли психологи центру зайнятості.
Визначили професійну спрямованість, дали рекомендації з
питання перенавчання. Так з'ясувалося, що у Вадима
Володимировича яскраво виражені підприємницькі якості,
які слід розвивати.

З огляду на невеликий обсяг стартового капіталу, що
безробітний Анікеєв міг би одержати із засобів Фонду
загальнообов'язкового державного соціального стра�

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон, ел. пошта

Макеївський міський центр
зайнятості

2006 рік

Макеївка%57, Донецька обл.
ел. пошта: rabota@murisem.net
роб. тел. 6%46%84
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хування на випадок безробіття у вигляді одноразової
допомоги з безробіття, було вирішено йти до мети
поступово. Почавши підприємницьку діяльність із
вирощування й реалізації грибів, В.В. Анікеєв став думати і
про більші плани. Ситуація втрати роботи (незважаючи на
те, що це було за згодою сторін й звільнився за ст. 36 п. 1) і
статус "безробітного", як розповідає підприємець, боляче
вдарили по самолюбству, занизили самооцінку і навіть
підірвали надії домогтися чогось більшого. Оцінивши
отриману в той момент допомогу фахівців центру
зайнятості й розуміючи, як важко людині в стресовій
ситуації втратити роботу, молодий підприємець вирішив ор�
ганізувати приватне агентство з працевлаштування, щоб
допомагати людям.

Він став роботодавцем уже через 1 рік після початку
підприємницької діяльності. На його рахунку створення 5
дотаційних робочих місць, організація стажування
безробітних за направленням від центру зайнятості. 

У даний момент його бізнес – це два кадрових агентства
з працевлаштування "Шанс" й "Престиж +" (зазначимо, що
агентства займаються працевлаштуванням тільки в межах
України). 

Три головні поради майбутнім підприємцям:
– не відступати від поставленої мети;
– не зупинятися на досягнутому й постійно генерувати

та втілювати нові ідеї;
– надавати соціальну допомогу й бути патріотом своєї

країни.
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БУРАКОВ
ВАЛЕРІЙ АБДУЛОВИЧ 

Бураков Валерій Абдулович за фахом інженер�механік
та організатор промислового виробництва і будівництва
(дві вищі освіти) до 2003 року поєднував діяльність
менеджера вищої ланки та винахідника у сфері
машинобудівного виробництва. Його остання посада як
працівника за наймом – директор ТОВ "Матрица". Зміни в
структурі економіки як на державному, так і на
регіональному рівні стали головною причиною відсутності
попиту на його професійні навички на міському ринку
праці. Після шести місяців пошуку підходящої роботи
Бураков В.А. прийняв рішення про організацію власної
справи.

Дослідивши ринок промислового виробництва, 
Бураков В.А. приймає рішення зайнятися розробкою
конструкторсько�технологічної документації на технічне
оснащення та нестандартне обладнання й виготовленням
дослідних зразків. Це рішення зумовлено кількома
факторами: потребою підприємств в удосконаленні
технологій виробництва і разом з цим відсутністю коштів на

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Ленінський районний центр
зайнятості, м. Донецьк

2003 рік

83005, м. Донецьк
тел. дом. 63%92%69,
тел. моб. 8%050%940%88%17
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оплату відповідних штатних працівників, значним досвідом
роботи та хистом до дослідної діяльності самого
підприємця. Єдиним  джерелом фінансування його справи
була одноразова допомога по безробіттю в сумі 
6,5 тис. грн.

Проблем зі споживачами у Буракова В.А. не було, тому
що його діяльність практично не мала конкуренції, крім
того, він був відомий як відмінний фахівець на багатьох
підприємствах Донецького регіону та за його межами.

Сьогодні дослідження підприємця постійно вико�
ристовують суб'єкти господарювання всіх форм власності
машинобудівельної, металургійної та інших галузей Донбасу.
Він працює за довгостроковими договорами з ВАТ
"ДонЕРМ", ВАТ "Краматорський завод "Кондиціонер" та ін.
Є автором наукових розробок та промислових зразків
оснащення виробництва. В квітні 2006 р. брав участь у третій
міжнародній виставці
зварювальних матеріа�
лів, обладнання, техно�
логій; запрошений на
виставку науково�
виробничих досягнень у
м. Ганновер (Німеч�
чина). 

Стратегія його біз�
несу – створення науко�
во�виробничого малого
підприємства.

Три найважливіші поради Валерія Абдуловича
безробітним, які планують стати підприємцями:

• Не лякатися труднощів та вірити у свої сили.
• Не чекати допомоги від дядька (інших), а покладатися

на свій розум, руки та справжніх друзів.
• Ніколи нічого не брати в борг.
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ЗОРІКОВ 
ЮРІЙ ЄВГЕНОВИЧ 

Юрій Євгенович 11 останніх років пропрацював на
одному з обчислювальних центрів м. Донецьк на посаді на�
чальника відділу, потім головного інженера. З огляду на
специфіку завдань, що виконувались підприємством
(неактуальних у цей час), на форму власності (ТОВ), коли
навіть некваліфікований працівник вважає, що може
управляти підприємством, нав'язуючи свою точку зору
адміністрації на тлі "м'якотілого" директора, на неможли�
вість переорієнтації діяльності підприємства через низьку
кваліфікацію обслуговуючого персоналу, а також у зв'язку з
низькою заробітною платою, прийняв рішення випробувати
себе в іншій справі.

Проаналізувавши свої сили, освіту й кваліфікацію
дійшов висновку, що зможе зайнятися дослідженнями й
розробками в галузі інформаційних технологій.

На жаль, обравши неправильну тактику й стратегію в
умовах ринку, Юрій Євгенович тимчасово став безробітним.
Довелося звернутися за допомогою до Кіровського центру
зайнятості м. Донецьк, де дуже допомогли, включивши до
програми сприяння розвитку малого підприємництва. 
Ю.Є Зоріков закінчив спеціальні курси, склав бізнес�план,

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон, ел. пошта

Кіровський районний центр
зайнятості, м. Донецк

2005 рік

83005, м. Донецьк
ел. пошта: yuzor@yandex.ru
тел. моб. 8%095%651%17%95
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отримав одноразову допомогу з безробіття, яка стала
стартовим капіталом (на ці кошти придбав необхідне для
бізнесу устаткування).

У пошуку партнерів особливо допомогли знайомства з
різними людьми. І справа "закрутилася". Нині Юрій
Євгенович займається розробкою електронних систем.

Поради майбутнім підприємцям:
1. Ретельно проаналізувати свої сили й можливості

(освіту, кваліфікацію), а також умови ринку, якому є
намір присвятити свою діяльність. Не кидатися з
головою в невідоме середовище – можеш не виплисти.

2. Якщо ти безробітний і не маєш досвіду підприєм�
ницької діяльності, не слід соромитися звернутися до
центру зайнятості, де тобі нададуть необхідну
допомогу, направивши на безплатні курси, на яких
навчать головних основ підприємництва.

3. Слід скористатися послугами Клубу підприємців
(якщо такий є у місті ) – там допоможуть не тільки
визначитися з видом діяльності, але й зі способами
досягнення цілей.
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ОБОЛОНКОВА 
ЛЮДМИЛА МИХАЙЛІВНА 

Звільнившись за згодою сторін із приватного
підприємства "Спецторг", де працювала секретар�
друкаркою, Оболонкова Людмила Михайлівна звернулася
до Краматорського міського центру зайнятості за
сприянням у працевлаштуванні у грудні 2001 року. При
цьому мала базову вищу освіту, досвід роботи і велике
бажання змінити свою долю. На інформаційному семінарі
почула про таку послугу центру зайнятості, як надання
одноразової допомоги по безробіттю для організації
підприємницької діяльності. Згадала свою давню мрію –
стати власницею приватного салону. Задля цього Людмила
Михайлівна заздалегідь закінчила курси перукарів і
зрозуміла, що її мрія може стати реальністю. За
направленням центру зайнятості прослухала курс "Основи
підприємницької діяльності" у Краматорському економіко�
гуманітарному інституті, склала бізнес�план і успішно його
захистила.

Людмила Михайлівна зареєструвалась як приватний
підприємець у лютому 2002 року. Спочатку орендувала

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Краматорський міський центр
зайнятості

2002 рік

м. Краматорськ
тел. дом. 6%34%19
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приміщення у районному будинку побуту й паралельно
розпочала оформлення документації на створення салону
краси у квартирі на першому поверсі, що залишилася від
бабусі. У 2003 році Людмила Михайлівна була вже
господинею салону, який вражає своєю вишуканістю,
елегантністю та приємною атмосферою. До речі, кадри вона
підбирала за до�
помогою служби
зайнятості. У 2004
році звернулася до
центру зайнятості
для організації в її
салоні стажування
безробітних. Як
результат успіш�
ної взаємопраці
безробітні отри�
мали гарантоване
робоче місце за
рахунок дотацій на створення додаткових робочих місць
для працевлаштування безробітних.

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями:

1. Чітко визначити мету.
2. Наполегливо працювати.
3. Бути впевненим у собі та своїх силах.
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ХРАПАЧ 
НАДІЯ ПИЛИПІВНА 

Храпач Надія Пилипівна за фахом бухгалтер, має стаж
роботи близько тридцяти років. Довгі роки займала посаду
головного бухгалтера. Починала свою трудову діяльність
Надія Пилипівна на Горлівському хімкомбінаті, потім
працювала у Південній Якутії в м. Нерюнгрі. Останні
чотирнадцять років була заступником головного бухгалтера
на ДП БМУ № 7 ВАТ "Донбасканалбуд". Але доля внесла у
життя жінки свої корективи. У зв'язку із скороченням
чисельності працюючих Надія Пилипівна потрапила до Гор�
лівського міського центру зайнятості. Намагаючись знайти
роботу, вона зіткнулася з проблемою вікового цензу –
перевага надається бухгалтерам молодшого віку (як правило
до 35 років). Прослухавши у центрі зайнятості
інформаційний та ореєнтаційний семінари із самозайнятості,
прийняла рішення стати підприємцем і відкрити власну
справу. До вибору виду діяльності підійшла серйозно і
відповідально, адже треба було знайти таку справу, щоб або
нею ще ніхто не займався, або вона відрізнялася
оригінальністю від значної кількості приватних підприємств,

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Горлівський міський центр
зайнятості

2004 рік

м. Горлівка%19
тел. дом. 8(1624) 55%70%28
тел. моб. 8%095%492%10%15
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які вже працюють на ринку. Адже лише тоді матимеш
покупців на свій товар чи послугу. А головне, щоб справа була
до душі.

Ось чому тоді
Надія Пилипівна
згадала про своє не
зовсім звичайне
захоплення (ще з 1991
року) –  аранжування
штучних квітів. Зна�
добилися знання
практичної енцикло�
педії з мистецтва
створення букетів, яку
вивчала в ті роки, та
великий фотоальбом з

цікавими роботами. Остаточне рішення щодо вибору виду
діяльності прийняла після відвідування семінару Голови
правління громадської організації роботодавців "Союзу під�
приємців та роботодавців м. Горлівка" В.Т. Хіхматуліна. У Гор�
лівському міському центрі зайнятості розробила, відмінно
захистила бізнес�план з теми "Виготовлення композицій" та
отримала стартовий капітал у вигляді одноразової допомоги
для зайняття підприємницькою діяльністю.

Отримавши одноразову допомогу по безробіттю у розмірі
3600 гривнів, Надія Пилипівна закупила квіти, вазони та інші
необхідні матеріали.  Вона відкрила майстерню, де проводить
більшу частину свого часу, створюючи шедеври.

Надія Пилипівна вже завоювала горлівського споживача,
активно просувається на нові ринки нашої країни, а також
Росії.

На етапі становлення справи значну частину необхідних
знань отримала у Донецькій обласній лізі ділових та
професіональних жінок. Прослухала семінар "Ваш перший
крок у бізнесі".
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27�28 травня 2006 року проходив Регіональний форум�
виставка "Жінки Донеччини можуть усе". Цим проектом були
охоплені жінки�підприємці, котрі працюють у сферах
виробництва, послуг та народних промислів. Його учасницею
стала і Храпач Надія Пилипівна. Метою цього проекту є
просування, розвиток та підвищення результативності малого

бізнесу, створеного у малих
містах та селищах. Надія
Пилипівна представила більше
70 своїх робіт – це аранжування
штучних квітів, оригінальні ком�
позиції, картини. У ході
співбесіди з учасниками форуму
відбувся обмін досвідом, були
налагоджені професійні зв'язки,
знайдено шанувальників свого
таланту та нових клієнтів.

Надія Пилипівна вже
завоювала горлівського спожи�
вача, активно просувається на
нові ринки нашої країни, а також
Росії.

Безробітним, які планують стати підприємцями, Храпач
Надія Пилипівна дає такі поради: 

• Не боятися перемін у житті, до них треба завжди бути
готовими.

• Бути сильною, цілеспрямованою, самовпевненою
особистістю.

• Постійно вчитися та вдосконалюватися. 
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ЧЕРНИШОВА 
МАРИНА СТАНІСЛАВІВНА 

Марина Станіславівна на попередній роботі виконувала
обов'язки бухгалтера, а також маючи вищу освіту за фахом
менеджера інформаційних систем, займалася пошуком
інформації про попит та пропозиції щодо науково�
виробничого обладнання. Відчувши бажання працювати
самостійно та дізнавшись, що наша держава за допомогою
центрів зайнятості надає можливість знайти нову роботу,
вирішила звернутися до Кіровського філіалу Донецького
міського центру зайнятості. Склавши іспити, отримала
можливість зареєструватися як суб'єкт підприємницької
діяльності.

Основним видом діяльності Марини Станіславівни є
надання інформаційних послуг про попит та пропозицію
щодо науково�виробничого обладнання та інформації про
продаж будівельних матеріалів. Пошук ведеться за
допомогою Інтернет та ЗМІ. Марина Станіславівна також
додатково закінчила курси веб�дизайнера Інтернет, що
допомогло самостійно створити власну веб�сторінку. Це
дало можливість знайти замовників на свої послуги.

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон, ел. пошта

Кіровський районний центр
зайнятості, м. Донецьк

2005 рік

83112, м. Донецьк
ел. пошта: m.i.komp@mail.ru
тел. дом. 8(1622) 63%30%88,
тел. моб. 8%050%159%90%54
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Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують розпочати власну справу.

1. Бути щирим у бажанні, тому що крок, який збираєшся
зробити, дуже відповідальний, передусім для самого
себе.

2. Не впадати у відчай, коли справи йдуть якось не так,
як хотілося б, мати мужність починати все з початку
та не соромитися визнавати помилки насамперед
перед самим собою.

3. Поважати людей, які допомагають робити  спільну
справу.
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БЛОЩИНСЬКАЯ 
НАДІЯ АНАТОЛІЇВНА 

Маю професійно�технічну освіту. В минулому
працювала підсобним робітником у приватного підприємця.
Після звільнення з  роботи перебувала на обліку в Бер�
дянському міському центрі зайнятості. На інформаційному
семінарі отримала інформацію про послуги, що надаються
центром зайнятості. Зацікавилась можливістю одержання
одноразової допомоги по безробіттю для організації
підприємницької діяльності. Після навчання на курсах з
основ підприємництва, куди була направлена центром
зайнятості, та після успішного захисту  бізнес�плану на
тему: "Виготовлення та  реалізація напівфабрикатів"
отримала одноразову грошову допомогу по безробіттю й
розпочала власний  сімейний бізнес.

Я успішно працюю вже два роки. Створила п'ять нових
робочих місць. Продукція, що виробляється в цеху
напівфабрикатів, користується попитом серед покупців
Бердянська та району. В  подальшому я планую  розширити

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Бердянський міський центр
зайнятості

2004 рік

м. Бердянськ
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бізнес  та  створити  додаткові  робочі  місця для
безробітних, що  перебувають  на  обліку  в  центрі
зайнятості. 

Я хочу побажати майбутнім підприємцям успіху, а також
пропоную декілька порад:

1. У  разі  тимчасових  невдач  не  падати  у  відчай і не
відмовлятися  від  ідеї  створення  власного  бізнесу.

2. Займатися  улюбленою  справою.
3. Бути терплячим – у бізнесі  це важливо.
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НИКИФОРОВ 
ВАСИЛЬ ВАСИЛЬОВИЧ 

Тривалий час працював слюсарем. Після звільнення з
роботи звернувся до Михайлівського районного центру
зайнятості. Відвідавши інформаційний семінар, одразу
зацікавився можливістю відкрити власну справу. Причина
такої зацікавленості полягала у прагненні Василя
Васильовича до самостійності, реалізації свого творчого
потенціалу, до самовираження. Пройшов навчання за
направленням служби зайнятості. Розробив та з успіхом
захистив бізнес�план. Зареєструвався приватним під�
приємцем та за
допомогою од�
норазової гро�
шової допомоги
по безробіттю
відкрив на рин�
ку "Обрій" в 
смт Михайлівка
кіоск, де реалі�
зує господарчі
товари. 

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Михайлівський районний центр
зайнятості

2004 рік

смт Пришиб
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З успіхом працює вже третій рік. У роботі йому
допомагає дружина Валентина Дмитрівна. Нині Василь
Васильович має змогу матеріально забезпечувати свою
сім'ю. Розширює власний бізнес – облаштовує торгівельні
місця на ринку та планує використання найманої робочої
сили з числа безробітних.

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями:

1. Якщо налаштуватися на успіх, то він завжди знайде
тебе.

2. Якщо надумав – йди напролом.
3. Головне – ніколи не здаватися.
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ДОВГАЛЬ
ЕЛЛА МИКОЛАЇВНА

Тривалий час я працювала економістом. В 2003 році
закінчила Харківську академію банківської справи за
спеціальністю “Банківська справа”, за якою і працювала до
моменту звільнення (05.10.2004 рік). З дитинства
полюбила спостерігати, як у саду щовесни розпускалися
квіти, як щовечора вони, ніби людина, готувалися до сну,
згортаючи свої пелюстки один до одного. Пізніше ця
цікавість переросла в досвід з догляду та вирощування
квітів та кімнатних рослин. Так склалося, що особисте
захоплення залишилося захопленням, а обрана професія
ніяким чином не торкнулася дитячих мрій та сподівань.
Щоденна робота з документами, цифрами, рахунками
закінчувалася доглядом вдома за чарівними і
привабливими квітками, що допомагали віднайти спокій,
рівновагу після закінчення клопітливого трудового дня.

У 2004 році я була звільнена за згодою сторін. Декілька
місяців не могла знайти відповідну роботу. Відновити
рівновагу в цій життєвій ситуації допомогло захоплення
дитинства і всього життя. Вирішила особисте хобі
перетворити в бізнес. Спробувала – досягла успіху.

Ідею для підприємницької діяльності плекала все життя,
а у зв'язку з необхідністю – зуміла реалізувати. На етапі

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Васильківський міськрайонний
центр зайнятості

2005 рік

м. Васильків
тел. дом. 6%03%31
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становлення допомогли консультації спеціалістів Ва�
сильківського міськрайонного центру зайнятості,
теоретичні знання педагогів Інституту підвищення
кваліфікації Державної служби зайнятості, і, звичайно,
одноразова допомога для організації підприємницької
діяльності. Умови та знаряддя для здійснення
підприємницької діяльності були готові ще до того моменту,
як вирішила відкрити справу, адже це було особистим
захопленням. Початковий капітал складався із власних
заощаджень та одноразової допомоги. Посадковий матеріал
був закуплений в оптових фірмах "Інтерфлора",
"Роксолана". Сьогодні я займаюся справою всього життя,
маючи при цьому вагомий стабільний прибуток. Підростає
донька, якій не байдужа моя справа, а отже, в майбутньому
зможе перейняти ази цього бізнесу. В мене є постійні
клієнти, які захоплюються пропонованою продукцією.

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують відкрити власну справу:

1. Наполегливість – реальний успіх у бізнесі.
2. Бізнес�ідея може виявитися поруч, лише необхідно

придивитися,  прислухатися до свого серця.
3. Спробувати завжди варто.
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КУЗЬМІНА 
ОЛЕКСАНДРА БОРИСІВНА

Олександра Борисівна до реєстрації підприємцем
останні 13 років працювала на Чорнобильській АЕС,
пройшовши трудовий шлях від інженера без категорії до
заступника начальника відділу реалізації електроенергії та
начальника відділу матеріально�технічного постачання.
Має дві вищі освіти – "Промислове та цивільне будів�
ництво" та "Проектний менеджмент". Останні 5 років, які
припали на припинення експлуатації Чорнобильської АЕС,
працювала на посаді начальника відділу матеріально�
технічного постачання, була заступником голови
тендерного комітету із закупівель товарів. Працювати
доводилося по 12�14 годин на добу. Це людина, яка
орієнтована на результат. Ввірений їй підрозділ працював
як годинник. За цей час Олександрі Кузьміній вдалося
створити систему, яка працювала і давала свій результат.
Робота відділу та її особисто не однократно високо
оцінювалась керівництвом підприємства. Настав той час,
коли вона реально зрозуміла, що все, що могла досягнути на
даній роботі, вже досягла. Думки про власну справу, яка
була б до душі, не давали їй спокою. А головне, вона жадала
свободи. Але хіба це просто кинути насиджене місце, де
достойна зарплатня, стабільність, де ти всіх знаєш і всі
знають тебе? Ситуація розв'язалася сама собою. На

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Славутицький міський центр
зайнятості

2005 рік

Київська обл., м. Славутич
тел. 8 (04479)2%55%79
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підприємстві відбувалися структурні зміни, і посада, яку
займала Олександра, була скорочена. Таким чином, вона
стала "пацієнтом" центру зайнятості у місті Славутич.

Тепер, коли Олександра Кузьміна одержала жадану
свободу та вільний час, перед нею особливо гостро стало
питання – а чим, власне, хоче займатись? У якій сфері вона
себе бачить? Оце була проблема! Олександра радилася з
друзями, проводила мозковий штурм, але відповіді не було.
Душа мовчала. На допомогу прийшла її старша наставниця,
яка запропонувала займатися суто жіночим бізнесом –
відкрити салон жіночого одягу. Що може бути краще, ніж
перетворювати Попелюшок у Красунь? Але для того, щоб
отримувати задоволення від такого перевтілення, одяг
повинний бути найкращої якості! Займаючи керівні посади,
Олександра зі свого досвіду впевнилася у тому, що знайти
добротний одяг дуже важко. Те, що пропонував місцевий
ринок, не витримувало ніякої критики. Вивченням ринку
виробників високоякісного жіночого одягу вона і зайнялася.
А де  можна знайти найповнішу інформацію та побачити все
своїми очима? Так опинилася на міжнародній виставці жіно�
чого одягу. Розробити бізнес�план вже не становило ніякої
проблеми. Зоставалось одне – ще раз переконатися в тому, що
вибір справи не є помилкою. Проведений тест центром
зайнятості показав, що Олександрі імпонує сфера послуг,
пов'язана з обслуговуванням та перетворенням світу навколо
себе. А отже, вона на правильному шляху. 

Кілька пробних поставок, щоб переконатися у якості
товару та наявності попиту. Пошук приміщення у центрі
міста, перемога у конкурсі на оренду майна комунальної
власності. 

У вирішенні практично всіх питань з організації свого
бізнесу Олександра зустрічала взаєморозуміння та
доброзичливе ставлення міського голови Володимира
Удовиченка, Фонду комунального майна, Агентства з
розвитку бізнесу, Союзу підприємців міста, центру
зайнятості, кредитної спілки "Партнер".
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Перехід після керівної посади на великому підприємстві до
роздрібної торгівлі важко було зрозуміти знайомим та
малознайомим людям Олександри, її називали "торгашкою",
"продавщицею". Але все це пусте, вона – господиня салону
модного жіночого одягу та роботодавець! Сьогодні
Олександра має дві торгові точки (бутік "Твіст") – у
Мегацентрі міста Чернігів (бутік №61) та у місті Славутич
(БПО "Люкс", Центральна площа, 3, другий поверх), які
успішно працюють. За час роботи у неї сформувалося коло
своїх постійних клієнтів зі Славутича, Чернігова, навіть
Києва, а також прилеглих областей. Клієнти дають високу
оцінку якості одягу. 

Наступним етапом своєї діяльності Олександра планує
завоювати симпатії киянок та відкрити торгові точки у місті
Київ.

Поради Олександри Кузьміної:
“По�перше, я Вас вітаю – Ви взяли відповідальність за своє

життя на себе і тепер все у Ваших руках! Ваш прибуток і
прибуток ваших працівників залежить від того, наскільки Ви,
і тільки Ви, спрацюєте! Тепер треба чітко визначитися, чим Ви
хотіли б займатися! Чи не остогидне Вам ця справа через час?
Прислухайтесь до свого серця. При необхідності скористай�
теся тестами.

По�друге, визначившись, дійте! Використовуйте усі
можливості, які надає Вам доля! Стукайте в усі двері одразу
– якась та відчиниться! Не зупиняйтесь! Денс, денс, денс!
(Танцюй, танцюй, поки живий, як тільки зупинишся ...)   

По�третє, думайте тільки позитивно! Успіх приходить до
того, хто думає категоріями успіху! Ніколи не втрачайте віру
у власну справу! Працюйте над собою, щоб удержувати себе у
позитивному настрої! Не жалійте себе і не давайте себе жаліти
іншим!

Успіхів Вам, бо Ви того варті!”
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СТЕБЛЕВСЬКИЙ 
В'ЯЧЕСЛАВ ВОЛОДИМИРОВИЧ

Люди, які досягають успіху в цьому світі, – це
ті, які шукають обставини, які їм підходять,
і якщо не знаходять, то створюють їх. 

Джордж Бернард Шоу

Стеблевський В'ячеслав Володимирович перебував на
обліку як безробітний у Фастівському міськрайонному
центрі зайнятості у червні 2002 року.

У 1976 році здобув повну вищу освіту у Харківському
інституті інженерів транспорту та отримав кваліфікацію
інженера. Працював у Фастівському філіалі АППБ "Аваль"
на посаді начальника відділу. Стеблевський В.В. звільнився
з останнього місця роботи у зв'язку зі скороченням
чисельності штату.

Участь у семінарах з підприємницької діяльності "Від
бізнес�ідеї до власної справи" підштовхнули його до ідеї
зайнятися приватною справою. Готовність до підприєм�
ницької діяльності В'ячеслав Володимирович визначив
внутрішньою спонукальною силою, яка виражається
мотивами підприємницької діяльності. Головні з них –
прагнення до успіху, до самоствердження; бажання
реалізувати свої здібності й ділові якості; прагнення до

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Фастівський міськрайонний
центр зайнятості

2002 рік

м. Фастів 
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самостійності та свободи дій. Вже 30 вересня 2002 року він
зареєструвався  як суб'єкт підприємницької діяльності. 

Отримавши одноразову допомогу по безробіттю для
започаткування власної справи, безробітний Стеблевський,
успішно склавши бізнес�план, вирішив відкрити хімчистку. І
не помилився. "Українська хімчистка", закупивши обладнан�
ня передових виробників, надає послуги з чищення м'яких
меблів та килимових покриттів вдома та в офісах, послуги з
чищення та ремонту одягу. Діють термінове виконання та
доставка  замовлень. Спектр послуг, які отримують клієнти,
постійно розширюється. Крім того, вони  спрямовані на
європейський рівень. Для постійних
клієнтів впроваджено систему
накопичувальних знижок. Приват�
ний підприємець успішно спів�
працює з Фастівським центром
зайнятості, куди він постійно
звертається за допомогою у підборі
кадрів.

На що ж повинні орієнтуватися
майбутні підприємці? Звісно, що
підприємець – це людина творча,
винахідлива та енергійна. Вся її
енергія направлена на отримання
конкретних результатів, досягнення
мети. Серед багатьох рис, які
необхідні підприємцю, найважли�
вішими є:

• Вміння самостійно приймати рішення.
• Сила волі, цілеспрямованість, терплячість.
• Здатність до ризику.
Отже, від розвитку підприємництва залежить відро�

дження вітчизняного виробника, створення цивілізованого
внутрішнього ринку товарів та послуг.
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ТІТОВ 
СЕРГІЙ МИХАЙЛОВИЧ

Сергій Михайлович зареєстрований як безробітний з
21.01.2005 року. 

Звільнився з ТОВ "Кобзар" за згодою сторін, де про�
працював два роки столяром. На той час підприємство
працювало нестабільно, виплата заробітної плати
затримувалась, яка до того ж була  мізерною.  Середньо�
денна заробітна плата його становила 4 грн 22 коп. Після
звільнення з роботи зареєструвався в Переяслав�
Хмельницькому МРЦЗ та отримав статус безробітного.
Надати йому допомогу у працевлаштуванні служба
зайнятості не мала змоги, тому було запропоновано
зайнятися підприємницькою діяльністю. Ця пропозиція
його зацікавила. 

Виникла ідея виготовляти меблі, адже досвід роботи у
Сергія Михайловича був. Підприємство, на якому
працював раніше, займалося  виготовленням меблів. Склав
бізнес�план на тему "Виготовлення столярних виробів" та
успішно його захистив. Одноразову допомогу по безробіттю
для організації підприємницької діяльності отримав
невелику, всього 1377 грн. Але завдяки допомозі батьків,
друзів, деяких заощаджень зміг купити обладнання,

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Переяслав%Хмельницький міськ%
районний центр зайнятості

2005 рік

м. Переяслав%Хмельницький
тел. 8%066%324%70%78
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матеріал і почав виготовляти меблі. Сьогодні орендує
велике приміщення, виготовляє меблі та інші столярні
вироби на замовлення. Працює удвох із братом, планує
найняти на роботу працівників і розширити свою
діяльність. Його вироби користуються попитом у
населення. Навіть існує черга на купівлю його товарів.
Сергій Михайлович також планує купити пилораму. 

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями:

1. Для досягнення успіху необхідно мати бажання
працювати.

2. Не боятися ризику.
3. Працювати над собою – підвищувати рівень знань та

умінь, переймати досвід в інших, не зупинятися на
досягнутому і впроваджувати нове.

������ ���������� ������ ������ �����������
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КОПИЛЕЦЬ 
СТАНІСЛАВ ІВАНОВИЧ

Копилець Станіслав Іванович працював на підприємстві
понад 10 років, але обставини змусили залишити роботу.
Маючи базову вищу освіту за спеціальністю економіст з
планування та професії газоелектрозварника і коваля
ручного кування, вирішив спробувати свої сили в бізнесі.

Відвідавши семінари та закінчивши курси з основ
підприємницької діяльності, Станіслав Іванович вирішив
втілити в життя те, що задумав. Отримавши одноразову
допомогу по безробіттю та використавши власні кошти,
почав надавати послуги з виготовлення металевих виробів з
елементами ковки. Його клієнтами є як власники приватно�
го житла, так і
власники кафе,
магазинів, офісів
тощо. Колишній
безробітний, а
нині приватний
підприємець пла�
нує створення но�
вих робочих місць.

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Світловодський міськрайонний
центр зайнятості

2004 рік

м. Світловодськ
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Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями.

1. Визначення стратегії і тактики об'єкта управління
(цілі та завдання підприємства, ринок споживачів,
конкурентів тощо).

2. Орієнтація на якість.
3. Відповідальність та новаторсто.
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ПРАВИЛЕНКО 
ІРИНА МИКОЛАЇВНА

Прикладом успішного підприємця у Новомирго�
родському районі є Правиленко Ірина. Маючи базову вищу
освіту за спеціальністю юрист та, залишившись без роботи,
зрозуміла, що влаштуватися за спеціальністю буде нелегко.
За допомогою звернулась до районного центру зайнятості,
спеціалісти якого зорієнтували Ірину на відкриття власної
справи.

Ірина відвідала семінари з основ підприємницької
діяльності, закінчила курси "Підприємець�початківець" за
направленням центру зайнятості та набула знань, яких бра�
кувало для цієї справи.

Отримавши одноразову допомогу по безробіттю,
орендувала невелике приміщення, в якому відкрила власний
салон краси. Крім стрижок та зачісок, Ірина робить також й
манікюр та художній розпис нігтів. Якісне надання послуг
та помірні ціни зробили її салон популярним серед жителів
міста та району. Клієнти задоволені високим рівнем обслу�
говування, що надає Ірина.

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Новомиргородський районний
центр зайнятості

2005 рік

м. Новомиргород
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Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують розпочати свою справу.

1. Визначити цілі та завдання майбутньої справи, ринок
споживачів, конкурентів тощо.

2. Орієнтуватися на якість та новизну.
3. Бути відповідальним.
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САЛОВСЬКИЙ  
ІВАН СТЕПАНОВИЧ 

За направленням Перемишлянського районного центру
зайнятості навчався за програмою "Організатор  малого
бізнесу" у Львівському  інституті  Міжрегіональної
академії управління персоналом. 

Тривалий час Іван Степанович працював відповідно до
своєї  спеціальності – зоотехніком, – але після розпаду

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Перемишлянський районний
центр зайнятості

2006 рік

с. Лани, Перемишлянський район,
Львівська область 
тел. 8 (263) 4%42%56
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колгоспу залишився без роботи. Після цього працював
сторожем, але ця робота не приносила задоволення. 
І.С. Саловський вирішив зайнятися вирощуванням свиней.
Зареєструвавшись безробітним та відвідавши семінар "Як
започаткувати власну справу", він вирішив взяти
одноразову допомогу для розвитку підприємницької
діяльності. Вибрав справу, на якій добре знається, адже

працював в цій галузі понад 10 років. Іван Степанович
вирішив, що для розвитку бізнесу має всі необхідні умови та
навички, а навчання полегшить роботу із здачею бухгалтер�
ської звітності.

Три поради підприємця:
1. Не боятися бути господарем своєї долі.
2. Для більшої впевненості в собі пройти курси з

організації  бізнесу
3. Вдало вибрати вид підприємницької діяльності.
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ФЕДОСЮК
ОЛЕКСАНДР ЯРОСЛАВОВИЧ

Після закінчення навчання на відділенні фізичної
культури Львівського училища працював фотографом у

приватного підприємця.
Робота цікава, припала
до душі, проте оплата
праці у розмірі міні�
мальної заробітної пла�
ти не влаштовувала.
Після звільнення звер�
нувся до служби зай�
нятості з метою знайти
роботу за спеціальністю,
яку отримав у нав�
чальному закладі. За
скеруванням Стрий�
ського міськрайонного
центру зайнятості
проходив навчання
основ менеджменту в

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Стрийський міськрайонний
центр зайнятості 

2006 рік

Львівська область, м. Моршин  
тел. 8 (03260)6%03%66, 
тел. моб. 8%050%516%26%83
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Львівському інституті Міжрегіональної академії управ�
ління персоналом.

Після співбесід зі спеціалістами служби зайнятості, та
відвідувань семінарів (щодо організації власної справи)
зрозумів, що єдиним правильним рішенням для нього в
плані самовираження є самостійний бізнес.  

На сьогодні в нашій країні туристичному  бізнесу –
зелене світло. Маючи певний досвід, деякі власні
заощадження, при підтримці
батьків, друзів та служби
зайнятості обладнав невелике
приміщення під фотосалон.
Місто Моршин є одним із
найкращих міст санаторно�
курортного типу, де можна
розвинути саме цей вид
послуг: клієнтів приваблюють
карпатські краєвиди, тому
користуються можливістю
мати не тільки  фотографію, а
також роботу, виконану
методом комп'ютерної гра�
фіки, ретушування. Щодо
планів на майбутнє, то
Олександр Ярославович має
намір включити в перелік послуг  відеозйомки різних подій.   

Три поради підприємця:
• Повірити у свої сили.
• Шукати нові підходи у влаштуванні свого

майбутнього.
• Не боятися ризикувати.
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ШОСТАК 
ВОЛОДИМИР ЙОСИПОВИЧ 

За скеруванням Радехівського районного центру
зайнятості проходив навчання за навчальною програмою
"Менеджер малого бізнесу" в Академії ветеринарної
медицини.

Працював на посаді головного енергетика Радехівського
цукрового заводу. Зіткнувся з безправністю керівника
середньої ланки в умовах приватного підприємства,
обмеженим розміром заробітної плати. Після цього
працював два роки державним інспектором енергонагляду,
де зіткнувся з бюрократією. Постійно відчував потребу
власного впливу на результат справи, якою займався.
Володимир Йосипович зрозумів, що підприємництво дає
таку можливість.

Підприємницьку ідею вибрав внаслідок аналізу
енергозберігаючих тенденцій у повсякденному житті
(Через стрімке зростання цін на енергоносії з початку 2006
року актуальними стають сучасні системи опалення та
енергозберігаючі засоби. Так вибрав тему вікон, супутніх їм
товарів та послуг. 

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон, ел. пошта

Радехівський районний центр
зайнятості

2006 рік

с. Павлів, Радехівський район
тел. моб. 8%050%3717995  
ел. пошта: shostak06@list.ru
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Одноразову допомогу використав на закупівлю
монтажного інструменту та зразків пропонованих товарів,
оренду приміщення, рекламу.

За один місяць вийшов на рівень продажу 15 вікон у
тиждень. В найближчих планах – придбати власний
автомобіль для транспортування вікон, щоб не залежати від
транспорту виробників. Шукає нові ефективні форми
реклами.

Поради безробітним, котрі планують стати
підприємцями:

– не боятися відповідальності;
– багато не позичати грошей;
– підібрати хороших партнерів та виконавців

(підлеглих).
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МАЛИК 
АНДРІЙ ГРИГОРОВИЧ

Андрій Григорович Малик з дитинства захоплювався
технікою, працювати з будь�яким "залізяччям" вважав
своєю стихією, тому і вирішив опанувати професію водія.
Після закінчення навчання відразу – за кермо, працював
водієм легкового автомобіля у Новопсковському
фінансовому управлінні, потім у райдержадміністрації.
Працюючи, здобував категорії "Д", "Е", щоб бути справжнім
професіоналом. Робота подобалася, але графік виїздів був
дуже щільним та напруженим. З'явилася сім'я, дружина та
син рідко бачили батька, тому вимушений був звільнитися.

Звернувся до центру зайнятості у лютому 2005 року.
Сьогодні підприємець згадує: "Під час одного із семінарів,
що проводився у Новопсковському районному центрі
зайнятості, я почув слова, які належали Наполеонуа Хілу:
"Вам ніхто не надав шансу? А Вам не приходило в голову
самому дати собі шанс?"  

Ці слова стали для Андрія Григоровича своєрідним
поштовхом до переосмислення свого становища.
Відбувалося це поступово: консультації зі спеціалістами
центру зайнятості, участь у семінарах, професійне навчання

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Новопсковський міськрайонний
центр зайнятості

2005 рік

смт Новопсков, Луганська обл. 
тел. 8(263) 2%27%76
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на курсах "Підприємець�початківець", розробка та захист
бізнес�плану.

Андрій Григорович каже: "Вибір бізнес�ідеї був не
випадковим. Любов до професії та бажання допомогти
дружині стали вирішальними. Моя дружина теж приватний
підприємець, забезпечує населення району дитячим одягом.
Ось і вирішив допомогти тим, хто заробляє на хліб тяжкою
працею "торгашів", а саме – здійснювати транспортні
перевезення пасажирів до Харкова, Луганська, Одеси.
Єдина проблема – відсутність спеціального транспорту –
мікроавтобуса. Звісно, важко розпочинати власну справу
практично без стартового капіталу, але все ж таки ризикнув.
Одноразова виплата допомоги по безробіттю для організації
підприємницької діяльності, кредит, власні заощадження,
допомога родичів – і мікроавтобус був придбаний. На
початку діяльності ми давали рекламу в місцевій газеті. Ну
й, звісно, старий добрий спосіб – коли люди задоволені
якістю послуг, радять звертатися до нас своїм знайомим,
друзям, колегам, рідним. Поступово спектр моїх послуг
розширився: перевезення пасажирів до моря, весільні
екскорди, побутові перевезення, ремонт автомобілів,
торгівля автозапчастинами.

Я забезпечив себе роботою, бо зрозумів: власний бізнес –
вимога сучасного
життя. Щоб по�
чуватися впевне�
нішим на почат�
ковому етапі влас�
ної діяльності,
центр зайнятості
видав ще й кло�
потання про піль�
гове оподаткуван�
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ня, згідно з яким я
маю знижку у
розмірі 50 % щодо
сплати фіксова�
ного податку тер�
міном на 1 рік".

Відвідуючи се�
мінари з орієнтації
на підприємни�
цьку діяльність, на
які підприємця
запрошують до центру зайнятості, вже не як безробітного, а
як роботодавця, він дає такі поради майбутнім
підприємцям:

– “Для того, щоб відкрити власну справу, необхідно
мати ясну, чітку мету. У підприємця мають бути
однаково розвинуті як інтуїція, так і тверезий роз�
рахунок. Якщо Ви  відчуваєте, що ця справа Ваша –
розпочинайте бізнес.

– Труднощів на початку багато, але їх треба полюбити.
Будьте готові до безсонних ночей та постійних
нервувань. Просто навчіться отримувати задоволення
від вирішення питань та проблем свого бізнесу!

– Ризикуйте та майте впевненість, що у майбутньому
Ви виграєте, тоді обов'язково досягнете успіху!”
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БІЛИЙ 
ГЕННАДІЙ МИКОЛАЙОВИЧ 

Геннадій Миколайович Білий з 1997 до 2002 р. працював
начальником шахтоспецмонтажного управління "Угле�
автоматика". У листопаді 2002 р. був зареєстрований як
безробітний в Антрацитівському міськрайонному центрі
зайнятості та відразу зацікавився пропозицією фахівців
зайнятися підприємницькою діяльністю. У січні 2003 р.
пройшов навчання на курсах "Підприємець�початківець", а
у лютому отримав одноразову допомогу для організації
підприємницької діяльності.

Одразу зареєструвався як суб'єкт підприємницької
діяльності. Геннадій Миколайович вирішив зайнятися
зведенням металевих конструкцій та виготовленням
металовиробів для населення: дверей, баків для води тощо.
Він залучив до роботи 2 особи з числа безробітних
громадян – слюсаря та газозварника. Бригада підприємця
звела 60 торгових металевих модулів на території міського
ринку, встановила вхідні ворота, огородила центральну
трансформаторну підстанцію на території ринку, виконала
ремонтні роботи 56 торгових прилавків. В 2005 році
виконані роботи на суму 169 тис. грн, з початку 2006 року

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Антрацитівський районний
центр зайнятості

2003 рік

Луганська обл., м. Антрацит, 
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– на 27,4 тис. грн. Підприємець Білий Г.М. працює згідно з
ліцензією управління містобудування та архітектури Лу�
ганської облдержадміністрації від 12. 08. 2003 року.
Займається бла�
годійністю. Про�
ведено ремонт нев�
рологічного від�
ділення Централь�
ної міської лікарні
на суму 2 тис. грн.

Три найваж�
ливіші поради
безробітним, які
планують стати
підприємцями:

– Пам'ятати, що життя – це ризик. Багато людей
бояться зазнати поразки та зіпсувати діло. Насправді
ж єдиний спосіб по�справжньому зазнати поразку –
не робити жодних справ.

– Зібрати команду однодумців�професіоналів. Частіше
ставити собі запитання: "Чому я повинен це робити,
коли є ті, хто буде виконувати цю роботу краще?"

– Намагатися віддати частину свого доходу тим, хто
зараз потребує допомоги. Пам'ятати: все, що від�
дається, повертається помноженим.
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ОЛЕЙНИКОВА 
МАРИНА ВІКТОРІВНА

Марина Вікторівна Олейникова у 1992 році закінчила
ПТУ №16 зі спеціальності "швачка". Після навчання
працювала за професією на Старобільській швейній
фабриці 9 років. Робота подобалася, але не влаштовував
двозмінний графік, тому довелося продовжити трудовий
шлях у дитячому садку, працюючи нянею.

У 2005 р. звільнилася з роботи та звернулася до центру
зайнятості. За професією швачки вакансій не було, а інша
робота не влаштовувала. Марина Вікторівна звернулася до
спеціалістів відділу активної підтримки безробітних,
почала відвідувати семінари з орієнтації на
підприємницьку діяльність і вирішила спробувати свої
сили в бізнесі. За направленням центру зайнятості
пройшла навчання на курсах: "Підприємець�початківець",
одержала одноразову допомогу по безробіттю та відкрила
власну майстерню з пошиву та ремонту одягу.

У народі кажуть, що зробити людину красивою можуть
два майстри – один із них кравець, а другий перукар. І
робить людей красивими Марина Вікторівна Олейникова.
Адже вдало пошитий одяг може не тільки змінити
зовнішній вигляд людини, але й поліпшити її внутрішній

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Старобільський районний
центр зайнятості

2005 рік

Луганська обл., Старобільський
район, с. Пісчане
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стан, зробити хоча б на певний час щасливою. Марина
Вікторівна робить знижки
для постійних клієнтів та
людей похилого віку. Зараз
майстерня працює стабіль�
но. Її господиня дуже
вдячна працівникам цент�
ру зайнятості, які допомог�
ли розкрити в ній талант
бізнесмена, допомогли ма�
теріально відкрити власну
справу. 

Марина Вікторівна
Олейникова дає такі по�
ради майбутнім підпри�
ємцям:

– Перед тим, як  по�
чати власний бізнес,
слід отримати по�
зитивні відповіді  на
три запитання:
а) буде цей бізнес приносити мені радість?
б) відповідає він моїм здібностям?
в) наблизить він мене до фінансової свободи?

– Не вірити стереотипам про те, що світ бізнесу тільки
для чоловіків. Природа наділила жінку багатьма
чудовими якостями: інтуїцією, терпінням, почуттям
прекрасного, здатністю до творчості. Нехай же вони
принесуть задоволення від власного бізнесу та
стабільність у життя! 

– Не втрачати марно часу – діяти! Час – найцінніший
товар, навіть дорожче золота, бо якщо його загубив, то
ніколи не повернеш назад.
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СОТНІКОВ 
ЄВГЕН МИХАЙЛОВИЧ

Євген Михайлович Сотніков працював на державному
підприємстві. Робота була постійною, але він відчував, що
повністю себе не реалізовує. Творчих ідей було багато, не
знав тільки, яку втілити в життя. Одна з них –
виготовлення кувально�зварювальних виробів для
населення свого району. Аналіз ринку послуг показав, що
ця ідея може перерости у бізнес. Остаточне рішення
допомогли прийняти фахівці Новоайдарського центру
зайнятості, коли запропонували одноразову допомогу для
започаткування власної справи.

Досвід роботи із залізом у Євгена Михайловича був
великий. Підприємець розповідає: 

"Гроші  на відкриття свого бізнесу у мене були свої, а
також допомогла одноразова допомога для зайняття
підприємницькою діяльністю, що надав центр зайнятості.
Виконую різні замовлення, які не тільки допомагають
забезпечити безпеку житла, але й прикрашають будинки,
подвір'я. Виготовляю віконні ґрати, штахети, брами,
драбини тощо. У нашому районі практично немає фахівців
цієї справи, тому конкуренції я не відчуваю. Взагалі я
вважаю, що миттєвого успіху в бізнесі не буває. Багато, хто

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Новоайдарський  районний
центр зайнятості

2005 рік

Луганська обл., смт Новоайдар
тел. 8(245) 9%12%57
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гадає, якщо розпочав власну справу, то вже завтра можна
стати мільйонером. Це далеко не так. Треба дуже багато й
сумлінно працювати. Моя робота приносить мені
задоволення. Я намагаюсь придумати щось нове. Ідей дуже
багато.

Три найважливіші поради безробітним, які планують
стати підприємцями:

– Різниця між тим, хто досягає успіху, й тим, кому це не
вдається, не в таланті, а у наполегливості та
працездатності.

– Щоб перемогти конкурентів, треба бути кращим у
своєму ділі, а значить, постійно вчитися, використо�
вувати новітні технології, генерувати нові ідеї.

– Багатство – це не те, скільки грошей ти заробляєш, а
те, наскільки добре ти зможеш прожити на зароблені
гроші. Слід контролювати свої витрати! 
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ПЕРЕВЕРЗЄВ 
ОЛЕКСАНДР МИКИТОВИЧ

Олександр Микитович працював лінійним електро�
монтером в організації Укртелеком. Звільнився через малу
та нестабільну  заробітну плату. На підприємстві була дуже
погана організація праці, не вистачало транспортних
засобів, не вчасно завозилися матеріали. Працювати
потрібно було на вулиці майже завжди без перерви на обід.

Після звільнення з роботи звернувся до Ізмаїльського
міськрайонного центру зайнятості. Там порадили спробу�
вати почати власну справу. Вибір діяльності не потребував
зайвих клопотів, адже послугами електрика користувалися
знайомі, родичі, сусіди. То чому  б не робити таку знайому й
улюблену роботу за гроші?

Частину коштів на втілення в життя задуманого виділив
центр зайнятості, частину взяв із власних заощаджень, а
потім – з прибутку. Також брав матеріали в кредит. Зараз
підприємство працює стабільно, збільшуються обсяги
надання послуг.

Найважливіші поради майбутнім підприємцям:
– Вибір правильного напрямку бізнесу.
– Комунікабельність.
– Наполегливість у досягненні мети.

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Ізмаїльський міськрайонний
центр зайнятості

2005 рік

м. Ізмаїл  
тел. 8(48415) 5%18%79
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СОЛОВЙОВА 
ТЕТЯНА ЄВГЕНІЇВНА

Я багато років працювала з інформаційно�обчислю�
вальною технікою. У зв'язку зі скороченням чисельності
працівників втратила улюблену роботу. На ринку праці
знайти роботу до душі з гідною зарплатою не змогла, тому
вирішила стати сама собі і роботодавцем, і працівником.
Досвід роботи з людьми та з обчислювальною технікою
дали змогу відкрити копіювальний центр. 

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Білгород%Дністровський міськ%
районний центр зайнятості

2006 рік

м. Білгород%Дністровський
тел. 3%49%67
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Над бізнес�ідеєю довго не думала – обрала те, що
найкраще вміла та що користується попитом у населення.
Професійну підтримку в написанні бізнес�плану та ведення
підприємництва, а також матеріальну допомогу для
організації підприємницької діяльності отримала в
Білгород�Дністровському центрі зайнятості. Після
навчання за направленням центру зайнятості знання у
веденні бізнесу стали основним чинником у прийнятті
остаточного рішення щодо зайняття індивідуальною
трудовою діяльністю. Нині мій бізнес процвітає, з'явилися
нові ідеї щодо розширення асортименту та якості послуг.

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують розпочати свій бізнес.

1. Впевненість у своїх силах.
2. Наполегливість.
3. Почуття гумору.
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ТИМОФЕЄВА 
ТЕТЯНА ГЕОРГІЇВНА

Я працювала директором підприємства “Арт�сувенір” в
місті Кишинів, Республіка Молдова. У зв'язку зі смертю

батька переїхала на
постійне місце про�
живання в м. Ізмаїл в
2004 р. Роботу, від�
повідну моїм вимогам,
знайти не змогла, тому
вирішила зайнятися
підприємницькою ді�
яльністю – торгівлею
предметами приклад�
ного мистецтва та
живопису.

Після довгих по�
шуків, зважувань “за і
проти” вирішила ско�
ристатися послугами,
що надавав Ізмаїльсь�
кий центр зайнятості
підприємцям�почат�

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Ізмаїльський міськрайонний
центр зайнятості

2005 рік

м. Ізмаїл  
тел. дом. 2%62%31, 
тел. моб. 8%097%818%64%32
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ківцям. Захистила бузнес�план і отримала одноразову
допомогу. Ці та власні заощадження допомогли втілити в
життя задумане. Зараз я успішно розвиваю свій бізнес. 

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями:

– Мати мету, упевненість у своїх намірах.
– Володіти повною інформацією у сфері свого бізнесу.
– Вдосконалювати себе як професіонала (книги,

тренінги, преса) та любити працювати. 
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ФОТЯ Ф.М.

Я працював на підприємствах громадського  харчування
барменом, метродотелем, завідуючим виробницвом. Після
занепаду цієї галузі звільнився за власним бажанням.
Великий досвід роботи та ентузіазм допомогли у виборі
подальшої долі. Позичив гроші і почав будувати біля
власного будинку кафе. 

Пройшовши навчання у центрі зайнятості, заре�
єструвався як суб'єкт підприємницької діяльності.
Одноразову допомогу отримав у розмірі 820 грн. Цих
грошей було замало, тому, відкривши кафе�бар сімейного
типу, маю ще борги. Однак працюю наполегливо, бізнес
скромний, але приносить задоволення.  

З вибором бізнес�ідеї проблем не було. Кожний повинен
займатися своїм ділом. У мене 30 років стажу в харчовій
промисловості. Я знаю свою роботу досконало. Нам
реклама не потрібна. Потрібні кошти на обладнання, нові
меблі, на ліцензії. Головне, щоб не заважали, а кредити
повернемо.

Свій будинок, свій бар, своя дружина�повар – що ще
потрібно, щоб гідно зустріти старість. Свято душі
продовжується з Божою допомогою. 

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Центр зайнятості м. Рені

2005 рік

м. Рені  
тел. 2%68%24 
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Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями:

– Головне – рушити, діяти.
– Для чого родився, на те й згодився –  знай свою справу

досконало.
– На державу надійся, а сам пильнуй! Сир без�

коштовний буває лише в мишоловці. Працюй не
покладаючи рук.
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ШЕВЧУК 
НАТАЛІЯ ВОЛОДИМИРІВНА 

Я залишилася без роботи у зв'язку з ліквідацією
військової частини – шпиталю. За фахом – медична сестра
з масажу. Маю великий досвід роботи за своєю
спеціальністю: надавала послуги з реабілітації хворих на
інфаркт та інсульт. Після звільнення не змогла знайти
роботу за улюбленою спеціальністю.

Взявши участь в інформаційному семінарі з
підприємницької діяльності, зрозуміла, що можу надавати
послуги індивідуально. Після проведення тестування
спеціалістом центру зайнятості отримала високий бал
відносно підприємництва, що дало змогу стати більш
рішучою і впевнитися в тому, що обрала саме той вид
діяльності, який найбільше підходить для мене в нових
умовах. Поради та допомога колишніх колег – у минулому
безробітних, які теж скористались послугами Білгород�
Дністровського центру зайнятості в організації "Центру
функціональної діагностики" в м. Білгород�Дністров�
ському (Осипова Г.І., Блєднова Л.О.) – допомогли в
остаточному прийнятті рішення щодо започаткування
власної справи. За допомогою навчання на курсах з під�

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Білгород%Дністровський міськ%
районний центр зайнятості

2005 рік

м. Білгород%Дністровський
тел. 2%53%09
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приємницької діяльності здобула необхідні знання та
відкрила власну справу. Маючи великий досвід роботи,
гнучкий графік роботи, власний транспорт та велике
бажання допомогти людям, змогла реалізувати себе в
сучасних умовах ринкових відносин. На сьогодні Центр
функціональної діагностики обслуговує громадян міста та
району. В подальшому планується розширити спектр
медичних послуг.

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями.

1. Не боятися ризику.
2. Вірити у власні сили.
3. Вміти самостійно приймати рішення.
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БАРСУКОВ 
ЄВГЕНІЙ ПАВЛОВИЧ 

До реєстрації в службі зайнятості Євгеній Павлович
працював зубним техніком у стоматологічній поліклініці.
Після звільнення постало питання працевлаштування, для
вирішення якого звернувся до Лубенського міськ�
районного центру зайнятості. Тут він отримав кон�
сультацію щодо послуг, які надає служба зайнятості.
Насамперед, його зацікавила можливість  отримати
одноразову допомогу по безробіттю для організації
підприємницької діяльності. 

За сприянням Лубенського міськрайонного центру
зайнятості пройшов перепідготовку з основ під�
приємницької діяльності. Ще до проходження навчання
Євгеній Павлович визначився із напрямком підприєм�
ницької діяльності. Маючи власний автомобіль, він
неодноразово стикався із проблемами його обслу�
говування. Адже на той час майстерень для обслу�
говування та ремонту автомобілів було недостатньо. Саме
тому вирішив розпочати власну справу в цій сфері. Після
навчання успішно захистив бізнес�план та отримав
одноразову допомогу по безробіттю для започаткування
підприємницької діяльності. Так було створено приватне

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Лубенський міськрайонний
центр зайнятості

2002 рік

м. Лубни
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підприємство "Шиномонтаж". Нині Євгеній Павлович має
постійних клієнтів, коло яких поступово розширюється. В
майбутньому планує взяти на роботу фахівця, який буде
займатися технічним обслуговуванням автомобілів, що
дозволить розширити сферу послуг, а, отже, й коло клієнтів.

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями:

1. Треба визначити стратегію, тобто знати ринок
споживачів та конкурентів, поставити цілі і завдання.

2. Слід бути відданим своїй справі, наполегливим,
винахідливим та рішучим.

3. Необхідно знати закони, що стосуються під�
приємництва та податків, а ще – виконувати свою
роботу якісно, бути ввічливими за будь�яких
обставин. 
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ШУДРЯ 
ВОЛОДИМИР ІВАНОВИЧ 

До реєстрації приватним підприємцем я працював
начальником Семенівської філії ВАТ "Полтаваобленерго",
але через ряд причин вимушений був звільнитися. На той
час моя спеціальність інженера�теплотехніка на ринку

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Семенівський районний центр
зайнятості

2003 рік

38200 Полтавська обл., Семенів%
ський р%н., смт Семенівка
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праці не мала попиту, тому, скориставшись порадами та кон�
сультаціями спеціалістів центру зайнятості, вирішив
змінити сферу застосувань своїх знань, умінь і навичок. 

Розпочати власну справу допомогли спеціалісти
Семенівського районного центру зайнятості. За їх сприяння
пройшов курсову перепідготовку з основ підприємницької
діяльності. Обираючи вид діяльності, я вивчив ринок
попиту і пропозиції, оскільки хотів задовольняти потреби
населення з різним рівнем доходів. Захистив бізнес�план із
започаткування власної справи, отримав одноразову
допомогу по безробіттю для відкриття підприємницької
діяльності. Так було створено приватне підприємство
"Домашня кухня", яке виготовляє та реалізовує
хлібобулочні вироби а також  гарячі домашні страви. Щоб
збільшити кількість своїх клієнтів, намагаюся враховувати
бажання та смаки найвибагливішого покупця. На даний час
в мене працюють 7 чоловік за професіями пекар�кондитер,
повар, продавець продовольчих товарів. Звичайно, проблем
у новій справі для мене багато, проте я чітко бачу
перспективи своєї роботи і відчуття впевненості у
завтрашньому дні.

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями.

1. Проаналізувати ринок попиту�пропозиції та ринок
праці.

2. Обрати сферу своєї діяльності, яка б приносила не
тільки прибуток, а й задоволення.

3. Завжди звертатися за кваліфікованими кон�
сультаціями та щирими порадами до спеціалістів
центрів зайнятості.
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ПАРХОМЕНКО 
СЕРГІЙ АНАТОЛІЙОВИЧ 

Більше 5�ти років я працював лікарем ветеринарної
медицини у сільському господарстві та головним лікарем
ветеринарної медицини в Управлінні ветеринарної
медицини у Карлівському районі. 

Після звільнення з роботи намагався самотужки знайти
роботу за спеціальністю в м. Карлівка. Після невдалих
спроб вирішив звернутися за сприянням у
працевлаштуванні до Карлівського районного центру
зайнятості, де мені запропонували відкрити власний
бізнес.

Маючи достатній досвід роботи за фахом та у приватних
структурах, вирішив відкрити власну справу з надання
ветеринарних послуг та торгівлі ветеринарними
препаратами й ліками. Отримавши кваліфіковані
консультації спеціалістів центру зайнятості та пройшовши
курси підвищення кваліфікації з основ підприємницької
діяльності, захистив бізнес�план. Після реєстрації
приватним підприємцем отримав у центрі зайнятості
одноразову допомогу по безробіттю для започаткування
власної справи. Але для втілення мрій не було достатньо
коштів. Отже, після отримання ліцензії звернувся за
фінансовою допомогою до банку. Отримавши кредит,
орендував приміщення, придбав необхідний інстру�

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Карлівський районний центр
зайнятості

2005 рік

39500, Полтавська обл., 
м. Карлівка
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ментарій для надання невідкладної ветеринарної допомоги
та обладнання для аптечного пункту.

Сьогодні я надаю досить широкий спектр послуг:
консультування та невідкладна ветеринарна допомога
домашнім тваринам, проведення лікувально�профілактичних
та діагностичних заходів, торгівля ветеринарними
препаратами та то�
варами для тварин.
Невідкладну до�
помогу надаю як у
приміщенні вете�
ринарного пункту,
так і з виїздом у
межах району на
з а м о в л е н н я
клієнтів. 

Також, я додатко�
во відкрив пункт
ветеринарної ме�
дицини в с. Федорівка Карлівського району, де працює вете�
ринарним фельдшером колишній безробітний, який попе�
редньо, за направленням Карлівського центру зайнятості,
підвищив кваліфікацію за індивідуальною програмою
"Ветеринарна медицина" при Полтавській державній
аграрній академії.

Але, я не збираюсь зупинятися на досягнутому  і в
майбутньому планую прийняти на роботу ще одну особу на
посаду асистента ветеринара.   

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями.

1. Скористатися послугами державної служби
зайнятості.

2. Бути впевненим у своїх силах.
3. Не зупинятися на досягнутому.
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БУДАГОВСЬКА 
АЛЛА МИКОЛАЇВНА 

Я за професією кравець 4�го розряду. Закінчила
Рівненське СПТУ, працювала у невеликих приватних
фірмах. На одній з них до декретної відпустки займалася
пошиттям сумок. Заробітна плата не дуже влаштовувала. 

Під час декретної відпустки теж доводилося шукати
додатковий заробіток, адже грошей на життя не вистачало.
Підробляла на приватній фірмі, шиючи аксесуари для
тварин.

Маючи такий досвід роботи, вирішила почати
працювати на себе. Чому б ні? Я вмію шити, маю вдома
швейні машинки (дві "Подольськ", електричну "Чайку" і
побутовий тринитковий оверлок).

Коли дитині виповнилось 3 роки, я звернулась до
Гощанського районного центру зайнятості (за місцем
прописки). Про курси у навчально�діловому центрі
підготовки підприємців Рівненського навчального центру
Державної служби зайнятості почула від своїх знайомих.
Вирішила скористатись можливістю отримати необхідні
для  організації власної справи знання.

Навчання тривало три тижні і стало дуже корисним. У
вересні 2005 року я успішно захистила бізнес�план з пошит�

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Гощанський районний центр
зайнятості

2005 рік

м. Рівне
тел. 8 (0362) 62%46%26
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тя постільної білизни,
потім зареєструвалась
як підприємець і отри�
мала від центру зай�
нятості одноразову до�
помогу по безробіттю
для організації підпри�
ємницької діяльності у
розмірі 1000 грн. 

З коштами трохи
допомогли батьки:
подарували японську
швейну машинку
"Janome", яка робить 27
операцій. 

Постільну білизну
для дорослих та дітей
шию вдома. Готову
продукцію здаю на
реалізацію або продаю
сама через знайомих.

Це, до речі, у мене теж непогано виходить. Інколи прий�
маю й інші замовлення, наприклад, рушники, пелюшки
тощо.

Чоловік мій не працює, тому активно допомагає мені.
Теж навчився вже шити, кроїти. Їздимо разом до Хмель�
ницького, Рівного закупати  рулони тканини.

Щомісяця сплачую єдиний податок. Облік доходів і ви�
трат веду самостійно, щоквартально здаю звіти у податкову
інспекцію.

А спочатку було трохи важко. Інколи виникала думка, чи
варто цим займатися? Були труднощі з реалізацією
продукції, не вистачало коштів на тканину.
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Але зараз все добре. Коло клієнтів розширилося. Наш
якісний товар уже знають. При виготовленні продукції ми
використовуємо тільки натуральну сировину, якісну
тканину, яка після прання не втрачає кольору. Рекламу нам
вже роблять покупці нашої продукції.

Плануємо збільшувати обсяги виготовлення продукції,
розширювати мережу збуту.

Я задоволена тим, що моя мрія бути самій собі
господинею і ні від кого не залежати здійснилася.

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями:

1) Вірити у себе, не здаватися, не опускати рук, якщо
виникають труднощі.

2) Обрати таку бізнес�ідею, яка була б конку�
рентноспроможною.

3) Бути рішучим і вміти ризикувати (але з розумом).
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ЄРЕМЕЄВА 
ВІКТОРІЯ МІЛЕТІЇВНА 

Я маю базову вищу освіту. Працювала контролером�
касиром у місцевому відділенні Ощадбанку. Після
скорочення з роботи (1998 рік) "принади" статусу
безробітного відчула не одразу. Перших півроку я
отримувала від центру зайнятості більше, ніж деякі колишні
колеги, які залишилися працювати – їх перевели на 75 %
ставки, а мені як безробітній належала виплата державної
допомоги в розмірі повної ставки. Потім розмір виплати
зменшився, а депресія від того, що немає куди докласти рук,
усе наростала. Тривожилися члени родини. Донька навіть
стала гірше вчитися у школі. Матеріальні нестатки ставали
дедалі відчутнішими.

І недарма у народі кажуть: біда сама не ходить. Упродовж
семи місяців пішли з життя відразу п'ятеро рідних людей.
Та, як не парадоксально, саме ця найчорніша життєва смуга
в підсумку виявилася відправною точкою на шляху до мети
– довести собі та іншим, що можеш бути корисною, можеш
працювати успішно, здатна забезпечити добробут сім'ї.

Проводжаючи в останню путь рідних, які проживали у
Дубенському районі, довелось користуватися послугами
тамтешніх фірм ритуальних послуг. Спостерігаючи за
злагодженою роботою "ритуальників", раптом подумала: “А

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Гощанський районний центр
зайнятості

2000 рік

Рівненська обл., Гощанський р%н,
смт Гоща
тел. моб. 8%050%375%23%27
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чому у нашому
районі немає таких
фірм?” Так виникла
ідея започаткувати
власну справу.

Працівники ра�
йонного центру зай�
нятості рекоменду�
вали підвищити ква�
ліфікацію на курсах
за спеціальністю
"Менеджер малого
бізнесу – підприє�

мець". Дуже вдячна викладачеві Василю Нетепчуку, який
неабияк допоміг у складанні бізнес�плану.

Через 2 місяці я отримала від центру зайнятості дві з
лишнім тисячі гривень позики на поворотній основі. Ці гроші
і стали стартовим капіталом.

Відтоді минуло декілька років. Салон вже добре знають у
Гощі та районі. Тут працюють і вдень, і вночі. Дочка
допомагає шити, чоловік також підсобляє у важкій роботі.
Так що можна вважати цей бізнес сімейним.

Дочка, яка спочатку соромилася в школі, що мама
займається такою справою, тепер навпаки, гордиться тим, що
сім'я заробляє для себе, хоч невелику, але власну справу має.

Три найважливіші поради підприємиці безробітним, які
планують стати підприємцями:

1) Не нехтувати послугами служби зайнятості, брати від
спілкування з її спеціалістами все корисне, що вони
можуть дати.

2) Ніколи не впадати у відчай: з будь�якої ситуації є
якийсь вихід.

3) Працювати самовіддано, з душею, і тоді праця принесе
визнання та матеріальний достаток.
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МІРКЕВИЧ 
ІВАН ІВАНОВИЧ 

Я закінчив Сарненське вище професійне училище № 22,
маю робітничу професію.

Працюючи електрозварником ручного зварювання у
ВАТ "Металіст", отримував мізерну заробітну плату, до
того ж бартером. Утримувати сім'ю, в якій двоє дітей, був
не спроможний,  тому і вирішив звільнитися з роботи та
відкрити власну справу. 

Оскільки в мене був достатній досвід виготовлення
виробів із металу, і я знав, що художні ковані вироби
(ворота, огорожі, решітки, перила, підставки тощо)
користуються високим попитом, то вирішив зайнятися їх
виготовленням в асортименті, надавати замовникам усі
можливі види додаткових послуг (доставка, вста�
новлення).

Для своєї майстерні, яка знаходиться у м. Сарни, я
орендую необхідне приміщення.

Звичайно, спочатку потрібно було закупити або
виготовити усе необхідне обладнання та інструмент
(горно, накувальню, зварювальний апарат, верстат
слюсарний для ручного гнуття металопрокату, болгарку,
електродриль тощо). Кошти для цього частково отримав

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Сарненський районний центр
зайнятості

2005 рік

34500 Рівненська обл., м. Сарни
тел. 8 (255) 3%40%86
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від центру зайнятості (одноразова допомога на відкриття
власної справи), але їх було недостатньо, тому, безумовно,
необхідно було залучити власні. 

Розумію, що потрібно постійно підвищувати свою
майстерність та кваліфікацію, тому нещодавно їздив за
власні кошти до Москви на навчання на спеціалізованих

курсах, органі�
зованих фірмою
"Артеферро Рус�
сиа".

Сьогодні маю
вже певні успіхи.
Коло замовників
з числа на�
селення та під�
приємств дедалі
розширюється.

Моєю якісною роботою люди задоволені.
У перспективі планую найняти працівників, щоб

розширити виробництво, збільшити його потужність.
Три найважливіші поради підприємця безробітним, які

планують стати підприємцями:
1) Потрібно добре вивчити ринок, визначити напрямок

своєї діяльності, проаналізувати свої професійні
здібності, навики та досвід і працювати від душі.

2) Розробити бізнес�план, який підтвердить роз�
рахунками, що обраний напрямок  діяльності через
певний проміжок часу принесе прибуток та буде
рентабельним.

3) Пам'ятати, що кожен сам відповідає за свою роботу,
якість виготовленої продукції або наданих послуг.  
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РУБЛИК 
ЮРІЙ КОСТЯНТИНОВИЧ 

У мене професійно�технічна освіта. Закінчив СПТУ�9
(м. Рівне), опанувавши професію монтажника
радіоапаратури і приладів. Після закінчення училища
служив в армії. Потім 12 років працював обмотувальником
електродвигунів у приватній фірмі. Набувши чималого
практичного досвіду, зважився на відкриття власної
справи.

Знання з основ підприємницької діяльності отримав у
навчально�діловому центрі підготовки підприємців
Рівненського навчального центру Державної служби
зайнятості у серпні�вересні 2004 року, куди прийшов
навчатися завдяки бажанню започаткувати власну справу
та направленню міського центру зайнятості. Навчання на
курсах підприємців�початківців дало багато користі.
Темою свого  бізнес�плану обрав ремонт електродвигунів
всіх марок і модифікацій.

Працюю самостійно, також сам веду облік і звітність.
Пригодилися і знання нормативної бази з питань
підприємництва..

Спочатку було нелегко. Потрібно було знайти придатне
для майстерні приміщення за доступною ціною. Але, як
кажуть, хто шукає – той знаходить. Знайшов і я. Орендую

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Рівненський міський центр
зайнятості

2004 рік

м. Рівне 
тел. 8(0362) 5 %84%91
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приміщення на окраїні міста (провулок Робітничий, 1), в
якому раніше був магазин колишнього заводу
торговельного обладнання. 

Крім того, потрібно було підшукати і купити необхідне
обладнання. Дещо виготовляв власноруч – намотувальний
верстат, сушильна камера. Оскільки таке обладнання
знайти важко.

Звичайно, потрібен був стартовий капітал. Від служби
зайнятості отримав одноразову виплату допомоги по
безробіттю у розмірі 4 200 грн. Зрозуміло, що цього було
недостатньо. Довелось вкладати і власні заощадження.
Думав навіть взяти позику у банку, але обійшовся.

Якщо говорити
про досягнення, то
з кожним днем по�
чуваюся більш
впевнено: зростає
кількість клієнтів,
а отже працюю
стабільно, роботи
вистачає. Надаю
послуги з ремонту
як промислових,
так і побутових
електродвигунів, різноманітного електроінструменту.

У перспективі планую придбати власне приміщення,
розширювати сферу послуг.

Про те, що розпочав власну справу не шкодую.
Три найважливіші поради підприємця безробітним, які

планують стати підприємцями:
1) Бути працелюбними.
2) Обирати ту справу, на якій добру знаєшся, відчуваєш

себе фахівцем.
3) Перш ніж починати щось робити, обов'язково здобути

знання, необхідні підприємцю�початківцю. Зробити це
можна, звернувшись до центру зайнятості.
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ШАВУЛА 
ВАЛЕРІЙ ЛЕОНІДОВИЧ 

Після закінчення Житомирського державного
агроекологічного університету я працював ветеринарним
лікарем. Робота займала багато часу, сил i дуже мало
оплачувалася. Заробленого не вистачало, щоб забезпечити

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Костопільський районний
центр зайнятості

2005 рік

Рівненська обл., м. Костопіль
тел. 8(257) 2%13%26
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сім'ю. Саме це i стало поштовхом до пошуку нової  роботи
чи відкриття власної справи.

У виборі ідеї  та її реалізації  допомогли батьки, які на той
час працювали у сфері торгівлі. Але я не мiг просто
продовжувати те, що розпочали вони. Потрібно було шу�
кати щось нове. Час показав, що обраний мною напрямок
був правильним. 

Працюю у власному приміщенні. Створив 1 робоче
місце. 

За час роботи значно розширився асортимент товapiв:
іграшки, подарунки, побутова хімія тощо.

На майбутнє планую створити ще один відділ i робоче
місце.

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями:

1) Добре оцінити всі плюси і мiнycи обраного виду
діяльності.

2) Надіятися тільки на власні сили i не розраховувати нi
на чию допомогу.

3) Пам'ятати, що підприємництво вимагає пeвних
зобов'язань перед державою.
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СЕРЕДА 
МИКОЛА  АНАТОЛІЙОВИЧ 

Працював вантажником на ЗАТ "Богодухівський м'ясо�
комбінат", довелося звільнитися з надією на кращу роботу.

Дізнавшись, що центр зайнятості може допомогти
розпочати власний бізнес, вирішив скористатися цією
можливістю. Пройшов навчання і склав бізнес�план.
Одержані в центрі зайнятості гроші витратив на ремонт
власного автомобіля та одержання ліцензії на пасажирські
перевезення. Разом з братом і батьком заснували службу
радіотаксі, не злякавшись конкуренції з боку вже діючого
на той час підприємства, яке надавало ту ж послугу. Я з
братом працювали водіями, батько – виконував функції
диспетчера на телефоні та адміністратора. Новий сімейний
бізнес почав користуватися попитом мешканців м. Бо�
годухів. Приймали виклики цілодобово, возили пасажирів
як по місту, так і до Харкова, в інші райони області. Згодом
сімейний бізнес розширився – зараз у цій службі працює
12 машин, викликів вистачає всім.

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями.

1. Сподіватися тільки на себе.
2. Бути наполегливим.
3. Не впадати у відчай і не відмовлятися від ідеї

провадження власного бізнесу.

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Богодухівський районний центр
зайнятості 

2004 рік

Харківська область, м. Богодухів
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ЖОБОЛДИ 
ВОЛОДИМИР ТА ВІКТОР 

Жителі села Пригір'я брати Володимир та Віктор
Жоболди перебували в статусі безробітніх з вересня 2005
року. Володимир за освітою – механік сільського гос�
подарства, а Віктор – агроном. Після участі у семінарах з
основ підприємницької діяльності вирішили самостійно
обробляти свої земельні паї, які до того здавали в оренду
місцевому господарству. На базі Херсонського економіко�
правового коледжу пройшли курси підвищення
кваліфікації з підприємницької діяльності, розробили й
успішно захистили бізнес�плани. Організацією навчання
та обсягом отриманих знань залишилися задоволеними.

Для організації своєї підприємницької діяльності
використали одноразову допомогу по безробіттю,
банківські кредити та власні заощадження. Частину
сільськогосподарської техніки отримали на власні майнові
паї та паї своїх рідних і близьких, решту – купили. Наразі у
власності мають трактори Т�150, МТЗ�80 та необхідний
причіпний інвентар: сівалки, плуги, культиватор. Для
збору зернових культур мають далеко не новий, але
надійний комбайн "Дон�1500". Для сільгоспвиробництва

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Високопільський районний
центр зайнятості 

2006 рік

Херсонська обл., Високопільський р%н,
с. Пригір'я
тел. 8%235% 30%3%23 
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використовують,
як власну землю,
так і взяті в оренду
земельні паї зага�
льною площею 
162 га. На ній брати
вирощують ячмінь,
соняшник, а третя
частина площі
знаходиться під
паром.  

І сьогодні є
підстави сподіва�
тись, що започат�
кована братами
справа дасть доб�
рий результат і на
наступний рік ни�
ми будуть створені
нові робочі місця
на селі.              

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями.

1. Бути наполегливим.
2. Любити працю.
3. Бути чесним як із самим собою, так і з іншими.
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КАРАСЬОВА 
ЛЮДМИЛА МИКОЛАЇВНА 

До реєстрації підприємцем "оббила" не один поріг у
пошуках роботи. За допомогою центру зайнятості була
працевлаштована у військкоматі, але через деякий час
вимушена була звільнитися. Два роки була домогоспо�
даркою, шукала роботу самостійно, але проблема пра�
цевлаштування не вирішувалася. Знову звернулась до
центру зайнятості і дізналась про можливість відкриття
власної справи. З чоловіком порадилася, прослухала
семінари, розробила бізнес�ідею. Дуже доцільні були курси
"Підприємницької діяльності", які навчили основ малого
бізнесу, допомогли
чітко скласти біз�
нес�план. У квітні
2005 року була
зареєстрована під�
приємцем. 

30 травня 2005
року відкрила тор�
говельну точку
площею 3 м2, орен�

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Цюрупинський районний центр
зайнятості 

2005 рік

Херсонська область , м.  Цюрупинськ
тел. 8%242% 2%22%54  
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довану в універмазі з однією лише вітриною. Коштів для
закупівлі товару не вистачало, тому додатково отримала
кредит. Через півроку кредит був сплачений і торгівля
почала розвиватися, збільшився асортимент. З'явилася
можливість закупити нову вітрину. На початок відкриття
торгівлі було 15 ароматів для жінок та 3 чоловічі парфуми.
Сьогодні уже
налічується 33 –
жіночих, 17 – для
чоловіків. На
майбутнє планую
відрити другу
торгову точку в
житлоселищі у 
м. Цюрупинськ,
збільшити асорти�
мент, взяти на
роботу працівників. 

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями.

1. Визначити чітко мету, враховуючи всі можливості. 
2. Бути наполегливим у досягненні своєї мети. 
3. Бути чуйним, уважним, привітним до людей, адже це

лежить в основі будь�якого успіху.
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ПАШКО 
СЕРГІЙ ВІКТОРОВИЧ 

Сергій Пашко народився і виріс у степовому краї, тож з
дитинства знав, що його майбутнє буде неодмінно
пов'язане з хліборобською працею. Після школи закінчив
місцеве профтехучилище, опанував професії тракториста і
водія. Однак застосувати здобуті знання на практиці,
повністю реалізувати себе в роботі йому не вдалося: у
червні 2004 року харчосмакова фабрика, де Сергій
працював водієм, була ліквідована, а він сам поповнив лави
безробітних. Для сім'ї Пашків настали нелегкі часи. Адже
без роботи залишилася  і дружина Сергія – Наталя. Між
тим в родині підростало двоє малолітніх дітей, які
потребували не лише батьківської ласки і турботи, а й
певних матеріальних статків. Треба було терміново шукати
вихід з цієї скрути. І його допомогли знайти спеціалісти
служби зайнятості, які порадили започаткувати власну
справу. Сергій довго не роздумував. Закінчив курси
підвищення кваліфікації цільового призначення
Херсонської комерційної школи бізнесу з підприємницької
діяльності.

Над тим, чим зайнятися, довго не роздумував: вибрав
найпочеснішу і найпотрібнішу у всі часи справу – випікання

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса, телефон

Іванівський районний центр
зайнятості 

2005 рік

Херсонська область, смт Іванівка 
тел. 8 %0660 %190%25%91  
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хліба. Починав з малого, з 50�ти булок у день. Поступово
розширював асортимент продукції, обсяги виробництва.
Сьогодні приватний підприємець Пашко випікає за день 400
одиниць хлібобулочних виробів. Крім того, виготовляє мака�
рони та крупи. А восени, коли зберуть урожай соняшника,
Сергій планує відкрити ще й власну олійницю. Та це, так би
мовити, на найближчу перспективу. А поки що хотілося б

наголосити ще на одному не менш важливому факті: ледве
ставши на ноги після заснування власного бізнесу, Сергій дав
роботу ще двом безробітним, у тому числі й власній дружині,
яка тепер працює реалізатором хліба на центральному ринку.

Тим, хто сьогодні з якихось причин залишився без
роботи і бажає стати підприємцем, Сергій радить, на�
самперед, серйозно підійти до вибору сфери діяльності, не
пасувати перед труднощами і обов'язково продовжувати
співпрацю з Державною службою зайнятості.
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КОНОНЧУК  В.П. 

Метою власної справи Конончук В.П. стало
задоволення потреби жителів с. Ганнопіль і навколишніх
сіл в перукарських послугах. Кожна людина звертається за
допомогою до перукаря з надією, що він на основі своїх
знань і вимог сучасної моди, професійного досвіду і
особистого смаку створить вишукану зачіску. Адже в усі
часи люди прагнули бути красивими, і тому послуги
перукаря завжди були досить престижними. Такими вони
залишаються і нині. А ще крім гарної зачіски кожна
людина хоче отримати задоволення від спілкування. Все це
людина має у перукарні Конончук В.П. Вона зустрічає
своїх клієнтів з хорошим настроєм, усмішкою,
доброзичливістю. 

Клієнти перукарні – мешканці населених пунктів, які
розміщені неподалік від с. Ганнопіль – дуже вдячні
Конончук В.П. за роботу. 

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями:

1. У кожної людини є всі можливості процвітати в
житті, кожен володіє цінними духовними якостями:
пристрастю, рішучістю, честю. Тому необхідно при�
мусити ці якості характеру працювати повною мірою.

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Славутський міськрайонний
центр зайнятості 

2005 рік

с. Ганнопіль 
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І тоді успіх буде
гарантованим! Під�
приємець – це лю�
дина, яка діє на
власний ризик з
метою отримання
прибутку. Тому
слід прагнути до
свободи та не�
залежності.

2. Визначити основну ідею свого бізнесу і перш за все
переконатися, що ця ідея має міцну основу.

3. Підготуватись до важкої, чорної роботи – працювати
так інтенсивно, як ще не працював ніколи. Навчитися
отримувати задоволення від вирішення питань та
проблем своєї справи.
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ПАВЛЮК 
МИХАЙЛО ІВАНОВИЧ 

Працював на заводі "Електроприлад", ВАТ “Укр�
телеком", СП "Олімп�Ніке", ПП "Механік�сервіс"
слюсарем, інженером, начальником бюро, технічним
директором. Останнім часом працював фрезерувальником
у приватного підприємця. Звільнений за згодою сторін.
Реальної можливості працевлаштуватися в районі не було.
В пошуках роботи Михайло Іванович звернувся до
Кам'янець�Подільського районного центру зайнятості.
Перед спеціалістами центру зайнятості та й самим безро�
бітним постало питання – в яке русло трудової діяльності
спрямувати набуті раніше знання, як застосувати на�
копичений досвід.
Виходом із цієї
ситуації було
відкриття власної
справи. Посиль�
ним внеском
стала одноразова
виплата допомоги
по безробіттю для
організації під�

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Кам'янець%Подільський район%
ний центр зайнятості 

2004 рік

Кам'янець%Подільський район 
с. Рогізна   
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приємницької діяльності. Крім того, для набуття
додаткових знань з основ малого підприємництва Павлюк
М.І. за допомогою служби зайнятості закінчив курси
цільового призначення з "Основ підприємницької
діяльності". У лютому 2004 року Павлюк Михайло
Іванович зареєструвався як суб'єкт підприємницької
діяльності та розпочав свою справу з надання послуг з
виготовлення виробів з металу, а саме випуск стружко�
витяжних установок. На сьогоднішній день Павлюк М.І.
вже створив 8 робочих місць. Обсяг попиту на таку
продукцію обмежений її специфікою і не дозволяє
організувати її випуск великими підприємствами та
великою серією. А продукцією в малій кількості вони
займатися не хочуть. Невелике за обсягами виробництво на
рівні приватного підприємця забезпечене збутом і
достатньою рентабельністю.

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями:

1. Мати мету і працювати на неї, витрачати час та
енергію для її досягнення.

2. Не боятися конкуренції; якщо є можливість – брати
кредити.

3. Реально оцінювати особисті здібності та фінансові
можливості.
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ШКІЛЬНЯК 
ВАЛЕНТИНА ТРОХИМІВНА 

Шкільняк Валентина Трохимівна – мешканка с. Рай�
ківці Хмельницького району Хмельницької області.
Довгий час працювала в СТОВ "Райківці". Але у зв'язку з
довготривалою невиплатою підприємством заробітної
плати вимушена була звільнитися. Шукаючи роботу,
звернулась за допомогою до Хмельницького районного
центру зайнятості. Відвідавши інформаційні семінари,
семінар з орієнтації на підприємництво та отримавши
профорієнтаційні послуги, вирішила відкрити власну
справу. За направленням Хмельницького районного
центру зайнятості здобула знання з азів бізнесу, захистила
бізнес�план і отримала фінансову підтримку – одноразову
допомогу по безробіттю для організації підприємницької
діяльності.

У березні 2005 року зареєструвалася як суб'єкт
підприємницької діяльності і створила фермерське
господарство з вирощування сільськогосподарської
продукції (зернових, цукрових буряків). Взяла в оренду
земельні паї у мешканців свого села, засіяла цукрові
буряки та зернові. Врожай зібрала непоганий. Крім того,
придбала дві корови та займається реалізацією молока. 

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Хмельницький районний центр
зайнятості 

2005 рік

с. Райківці, Хмельницького району,
Хмельницької області.   
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Придбала деяку сільськогосподарську техніку. В
майбутньому планує збільшувати кількість посівних площ. 

Три найважливіші поради підприємця безробітним, які
планують стати підприємцями:

1. Не боятись труднощів!
2. Рішення приймати без вагань!
3. Цілеспрямовано йти до своєї мети!
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КРАСНОВИД 
ЮРІЙ АНТОНОВИЧ 

Юрій Красновид, приватний підприємець з Умані,
вважає, що головною якістю для бізнесмена є контактність.
Можна ще додати амбітність – адже саме вона допомогла
Юрію Антоновичу за декілька років вирости з оператора
комп'ютерного набору на одному з підприємств міста до
власника досить успішного і прибуткового бізнесу.

Так склалося, що за першою спеціальністю – фельдшер,
– Ю. Красновид не працював жодного дня. Просто
зрозумів, що реалізувати власні здібності йому краще
вдасться в іншій галузі і вступив на бухгалтерські курси,
відразу після закінчення яких – до вузу на спеціальність
"Менеджмент організацій". Працював оператором
комп'ютерного набору. А декілька років тому взяв участь у
канадському проекті "Лідер", який і націлив на власну
справу.

Як розповідає Юрій Антонович, його шлях у бізнес міг
зайняти більше часу, якби компанія, в якій він працював, не
змінила політику, через що багатьом працівникам довелося
звільнитися. Поспілкувавшись з фахівцями Уманського
міського центру зайнятості і зваживши власні сили,
майбутній підприємець взявся за розробку бізнес�плану.

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Уманський міський центр
зайнятості 

м. Ум ань  
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Перші півроку працював вдома, набирав і роздруковував
тексти. Саме на цьому етапі у великій пригоді стала
комунікабельність – знайшлись люди, готові вкласти кошти
у маленьку справу. Так народився "КопіЦентр". З сучасним
різографом, комп'ютерами, ксероксом, машинами для
ламінації та брошурування тощо. Ю. Красновид орендував
приміщення, найняв працівника. Зростала клієнтська база,
сьогодні за послугами в "КопіЦентр" звертаються не лише
приватні особи, а й підприємства та організації, навчальні
заклади та ін.

У Юрія Антоновича цікаве бачення конкуренції: "Я своїх
конкурентів називаю колегами. При потребі навіть
витратними матеріалами допоможу. Вони мені, до речі,
також. Нам усім вистачає місця на ринку, головне – щоб
конкуренція була чесною". Має підприємець і амбітні плани
на майбутнє: "У перспективі хочу придбати кольоровий
принтер і ксерокс, аби розширити перелік послуг,
орендувати більше приміщення, взяти на роботу ще кількох
працівників".

На запитання: "Який відсоток вашого успіху є заслугою
служби зайнятості?" Ю. Красновид відповідає: "Відсотків
20. Курси з підприємництва та бізнес�планування з
подальшою виплатою допомоги по безробіттю одноразово –
дійсно вагомий стимул і переконливий аргумент, аби
пуститись у вільне плавання. Мене, як бачите, розрахунок
не підвів".
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ОЛЕФІРЕНКО  
МИКОЛА   

"Ми шиємо все, у тому числі
костюми кардиналів"

Микола Олефіренко

Закінчуючи Черкаське ПТУ №13 за фахом закрійника,
кам'янчанин Микола Олефіренко вже знав, що
працюватиме у рідному місті, на побутовому комбінаті.
Пізніше Микола перейшов на роботу в ательє горілчано�
спиртового заводу, де починав помічником закрійника, а на
момент ліквідації цеху у 2003 році – завідуючим. Тоді, у
2003 році, колектив ательє з 15 осіб поповнив ряди
безробітних районного центру. Такий поворот у кар'єрі не
став для Миколи трагедією, а, швидше, поштовхом до
організації власної справи, початком історії успіху в
новому статусі підприємця.

За направленням Кам'янського районного центру
зайнятості Микола закінчив у Черкасах курси з
підприємництва та бізнес�планування, захистив бізнес�
план і розпочав працювати. Бізнес�план Микола писав "під
себе". 15 років роботи за фахом і відсутність конкурентів із
часом дозволили йому взяти на роботу працівників.

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Кам'янський районний центр
зайнятості 

2003 рік

м. Кам'янка, Черкаська область   
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Отриманих у центрі зайнятості коштів вистачило на
придбання чотирьох швейних машин, власних заощаджень
– на тканини та фурнітуру, а також оренду приміщення у
центрі Кам'янки. Поступово, протягом трьох років, Микола
взяв на роботу вісьмох колишніх підлеглих. Клієнтів, за
словами підприємця, досить багато, серед них і
корпоративні – замовляють спецодяг. Шиють тут не лише з
тканин, але й зі шкіри. Бувають і цікаві та неординарні
замовлення. Так, на святкування Нового року одне з
підприємств міста замовило костюми кардинала та
мушкетерів.

Секрет успіху від Миколи Олефіренка – це, насамперед,
капітал знань та вміння працювати, ретельно підібраний
колектив і, звичайно, наявність певних коштів для
започаткування власної справи. На запитання, яким бачить
Микола свій бізнес через п'ять років, підприємець
відзначає: "Я бачу свій бізнес у власному приміщенні, з
більш сучасним обладнанням: швейними машинами та
паровими прасками. Звичайно, без труднощів не обійтися,
успіх не приходить просто так. Але вірю, що нам усе
вдасться".
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ВОЛКОВ  
АНДРІЙ ОЛЕКСІЙОВИЧ  

На запитання: "Чому Ви вирішили стати підприємцем?"
Андрій Волков відповідає так: "Реалізувати творчий
потенціал у провінції, та ще й працюючи на когось,
практично неможливо. Я ж знайшов чудове рішення:
виготовляю меблі для заробітку, а скульптури з дерева –
для душі". Художник�оформлювач за фахом, Андрій
Олексійович тривалий час працював у Золотоніському
держлісгоспі столяром.

Стати підприємцем, не маючи чіткого уявлення про
організацію власної справи, досить важко. Саме тому 
А. Волков у 2003
році звернувся до
служби зайня�
тості. Відвідав
інформаційний
семінар під наз�
вою "Як розпо�
чати власну
справу", пройшов
відповідні курси.
Отриманої одно�

Назва центру зайнятості, 
від якого проходив навчання

Рік реєстрації як суб'єкта 
підприємницької діяльності

Адреса

Золотоніський районний центр
зайнятості 

2003 рік

м. Золотоноша   
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разово матеріальної допомоги на випадок безробіття
вистачило, аби впевнено зробити перший крок – оформити
відповідні документи та закупити деякі інструменти та
матеріали.

Сьогодні меблі, вікна та двері, а також об'ємні
скульптури від Андрія Олексійовича добре відомі жителям
Золотоноші – в кожен свій виріб художник вкладає
часточку душі. Нині А. Волков своїм першочерговим
завданням вважає розгортання реклами підприємства в
інших районах та обласному центрі, – час розширювати
обсяги виробництва і шукати нових клієнтів.
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Ця книга була складена спеціалістами Товариства фахівців з
промислового менеджменту в рамках проекту "Підвищення якості
навчання безрабітних, що бажають відкрити власну справу за
направленням центрів зайнятості" за підтримки Посольства США.

Товариство було засноване в листопаді 1995 року викладачами
економічних дисциплін вищих учбових закладів м. Черкаси та
керівниками'новаторами. 

У травні 1996 року Міжнародна Фінансова Корпорація (МФК)
проводить конкурс на кращу команду, яка зможе продовжувати
діяльність Черкаського Бізнес'центру, створеного МФК. У конкурсі
беруть участь 7 проектів. Перемогу здобуває Товариство фахівців з
промислового менеджменту.

Основні сфери діяльності Товариства – підтримка малого та
середнього бізнесу, розвиток громадянського суспільства та місцевий
економічний розвиток.

Ми проводимо курсове навчання за різноманітними напрямками
(управління організацією, бухгалтерський облік, дизайн інтер'єру,
дизайн поліграфічної продукції, іноземні мови, користування
комп'ютером, тощо).

Також одним із видів діяльності Товариства є проведення
семінарів'тренінгів майже з усіх аспектів ведення бізнесу.

За підтримки міжнародних організацій Товариство успішно
реалізувало близько 20 проектів, спрямованих на підтримку малого
та середнього бізнесу, розвиток громадянського суспільства та
місцевий економічний розвиток. 

З листопада 2000 року ми успішно співпрацюємо з Черкаською
обласною службою зайнятості. Станом на кінець 2006 року понад 50
груп безробітних (близько 700 осіб) пройшли навчання за програмою
"Підприємництво і бізнес'планування", захистили свої бізнес'плани
та стали підприємцями.

Крім такого навчання, на замовлення центрів зайнятості ми
проводимо семінари'тренінги для роботодавців, фахівців центрів
зайнятості та різних груп безробітних (молоді, жінок, інвалідів).

Якщо у Вас виникли будь'які запитання або ж ідеї щодо спільних
проектів, просимо контактувати з нам у будь'який зручний для вас
спосіб.

Наша адреса: 
Товариство фахівців з промислового менеджменту
18000, Україна, м. Черкаси, вул. Смілянська, 78, к. 310
Тел./ факс: (+38'0472) 37'00'75
Ел. пошта: asim@uch.net
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